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2. JUSTIFICACION

Debido a la dificultad que tienen los artistas visuales al momento de vender sus

obras asi como la exposicién de las mismas en el mercado.

3. PROBLEMA A RESOLVER
Falta de medios para que los artistas visuales ecuatorianos puedan exhibir sus
obras y éstas a su vez sean adquiridas no solo en lienzos sino en multiples

superficies funcionales.

4. OBJETIVOS
4.1. Objetivo general
Proponer el plan de negocio de un sitio web enfocado a comercializar obras

de arte de artistas visuales emergentes en el Ecuador.

4.2. Objetivos especificos

e Formular un proyecto con pronostico rentable mediante el uso de las
TICS.

¢ |dentificar el mercado actual de compra y venta de arte en internet.

e Ofrecer mediante una idea novedosa una alternativa de exposicion y

comercializacion a los artistas visuales en el Ecuador.

5. RESUMEN EJECUTIVO

Por medio de este proyecto se propone ayudar con el problema de muchos
artistas visuales en el Ecuador donde no hay apertura para exponer y
comercializar sus obras. Con la creacién de un sitio web especializado para
artistas visuales donde puedan exponer sus trabajos y estos sean vendidos
dando una variedad de alternativas en cuanto a la superficie de impresion de
los mismos dando a los consumidores la comodidad de compra a domicilio. A
nivel de Latinoamérica hay una carencia de este tipo de sitios web. Los artistas

visuales de nuestro pais recién estan innovando y haciendo uso de las TIC’s.
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6. MISION Y VISION
6.1. Mision
Brindar un servicio de calidad a nuestros usuarios/clientes ofreciendo obras de
artistas visuales nacionales con la confianza de tener en sus manos

originalidad a precios justos.

6.2. Vision
Ser reconocida y diferenciada como un sitio web de trabajo de artistas

ecuatorianos.

7. METAS

e Tener una plataforma bien elaborada y atractiva para los futuros
usuarios.

e Ampliar la capacidad de produccion

e Ampliar la variedad de productos a la venta

e Internacionalizar el sitio web

8. VIABILIDAD LEGAL
Constituciéon de la empresa
En la actualidad para agilitar el servicio de constitucién y creacion de la
empresa por parte de la Superintendencia de Compafias y Valores del
Ecuador en su pagina web cuenta con un portal para este servicio con videos y

manual de instrucciones (Superintendencia de Compafias y Valores).

llustracion 1 Encuesta de Estratificacién del Nivel Socioeconémico.

o
REGISTRATE COMO =~ RESERVA DE_ CONSTITUIR UNA CONSULTA TU
USUARIO DENOMINACION COMPANIA TRAMITE

© (2 ©

Fuente: Superintendencia de Compafiias y Valores.
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Por medio de este portal en el sitio web de la Super de Cias. se generan
contratos de compafiias, nombramientos de los representantes legales,

tramites del registro mercantil y RUC .

Requisitos para ser socio en la Camara de la Pequefia industria del
Guayas

Al ser una empresa que comienza sus actividades es bueno tener el respaldo y
asesoria para el manejo de la misma. Es por esto que se busca la asociacion

con el CAPIC (Camara de la Pequefia Industria del Guayas, 2015 ).

Persona Juridica

Requisitos para ser socio de la Camara de la Pequefia Industrtia del Guayas

Persona Juridica:

1.- Solicitud de Afiliacion y Croquis de ubicacion fisica (pagina web CAPIG - firmada por el representante legal de la compafiia)
2.- Copia cédula de ciudadania de los representantes legales (claras y legibles).

3.- Copia certificado de votacion de los representantes legales (claras y legibles).

4.- Copia del RUC (claras y legibles)

5.- Copia de la escritura de la constitucion de |a compafiia (claras y legibles).

6.- Copia de los nombramientos legales de los representantes de la compafiia (para compafifas constituidas).
7.- Listado de socios o accionistas que emite |a superintendencia de compafiias

8.- Copia del censo migratorio si es extranjero (a color).

9.- Copia del pasaporte si es extranjero (a color).

10.- Copia de la Resolucion de la Superintendencia de Compafiias.

11.- Costo de afiliacién USD 60.00 (cheque certificado o efectivo).

Descarga aqui --->> > Formulario de afiliaciony ? Croquis

Registro de marca, lemay nombre comercial en el IEPI
Para realizar los registros correspondientes de autenticidad, originalidad y
propiedad de una proyecto este debera ser registrado en el ente estatal que lo
regule (Instituto Ecuatoriano de la Propiedad Intelectual , 2015). Para el
emprendimiento de este proyecto los registros a realizar son los siguientes:
e Marca: Es la palabra o conjunto de palabras, logo, nimero, disefio o
conjunto de éstos que representan un servicio o producto. Para el

registro de una marca se debera especificar el tipo y clase de la marca.

e Lema comercial: Es la frase que acompafa a la marca de forma
publicitaria. Este conjunto de palabras hard que los consumidores se

identifiguen con la marca y sepan ubicarla al momento de escucharla.
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e Nombre comercial: Rotulo comercial que identifica a un local asi como

las actividades que desarrolla.

Tabla Nol Cotizacion de servicios en el |IEPI

COSTOS TIEMPO DE DURACION
‘Marca  $208 10 afos
Nombre comercial $208 10 afios
Lema comercial $208 10 afios

Fuente: Instituto Ecuatoriano de Propiedad Intelectual.
Elaborado por autor

9. ANALISIS DE MERCADOS
9.1. Mercado Objetivo

Grupo de personas entre 18 y 30 afios de clase media, media alta y alta de
entre la provincia del Guayas, Pichincha y Azuay que tienen afinidad con el arte
visual quienes buscan adquirir disefios originales realizados por ecuatorianos.
También les agradaria tener contacto con el cliente/usuario y asi poder adquirir

sus obras desde la comodidad de sus domicilios.

9.2. Anélisis PESTAL
9.2.1. Politico

e Ecuador en los ultimos afios con este gobierno de la Revolucion
Ciudadana ha promovido en gran manera el desarrollo y ha apoyado el
arte en todas sus expresiones, las misma que habian sido dejadas de

lado con propésito de cambiar la materia productiva de nuestro pais.
e Apoyo por parte gubernamental FENARPE organizacién que ayuda a los

artistas nacionales de forma general (Federacion Nacional de Artistas

Profesionales del Ecuador, 2014).

10
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Creacion de las Universidades emblematicas siendo una de ellas

especializadas en bellas artes.

El cambio de la malla curricular que se dio con el gobierno vigente
regula y cambia las modalidades de colegio especializados en bellas

artes.

9.2.2. Econdmico

Ecuador en los ultimos afios ha tenido un crecimiento econémico
favorable, lo cual implica mayores ingresos para la poblacion, mejor nivel
de vida, una disminucion del desempleo. Para el 2014 el Ecuador cerro
con una caida de 3,06 en pobreza (Instituto Nacional de Estadisticas y
Censos, 2015) .

Mayor inversion publica para este afio, 8mil millones de dolares; el
gobierno brinda oportunidad de creacion de nuevas empresas lo que
permitiria la oportunidad de financiar nuestro proyecto (Direccion de

Comunicacion, 2014).

9.2.3. Social

Cultura: Este modelo de negocio fortalecera a la cultura ecuatoriana
debido que al estar en nuestra pagina web, nuestros clientes van a ir
conociendo poco a poco a los artistas visuales ecuatorianos y su forma

de expresarse.

Ingresos: Los ingresos de nuestro target provienen tanto de las personas
con las que conviven (padres, abuelos, tios, hermanos, etc.); pero
también suelen provenir del trabajo de estas mismas personas (de

guienes se encuentran empleadas).

11
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e Gustos y preferencias: Segun las encuestas realizadas se evidencio que
la mayoria de las personas que navegan en internet y tienen un gran

interés de conocer los artistas visuales que hay en el Ecuador.

9.2.4. Tecnolégico

e Uso de las TIC'S: Actualmente el Ecuador se encuentra en el puesto 83
a nivel mundial de aplicaciones de las TIC'S habiendo escalado 9

puestos con relacion al 2013 (Diario El Telégrafo, 2014).

¢ Nivel del uso de internet: Actualmente existen muchas formas para
conectarse a Internet como el uso del Wifi, redes de mayor banda ancha
y redes moviles a precios bajos los cual han permitido un incremento del
uso de internet del 16,5 puntos méas que el 2010 en el cual el 28,3% de
los hogares a nivel nacional tenian acceso al internet (Tecnologias de la
Informacién y Comunicaciones (TICS) 2013, 2014).

9.2.5. Ambiental

e Usar materiales eco-amigables en cuanto a tintas y el contenido de las

superficies en donde se haran las impresiones.

e Darle el tratamiento necesario a los desechos que se generan al

momento de impresion.

9.2.6. Legal
e Asuntos de propiedad Intelectual: El uso tan elevado de internet y el
manejo de nuevas tecnologias esta permitiendo el ingreso de la pirateria

(Art. 83 Propiedad Intelectual).

9.3. Analisis FODA

12
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Tabla No 2 Andlisis FODA

FORTALEZAS

DEBILIDADES

Vinculacibn con el sector

artistico.

Comunicacion directa entre el
consumidor y el artista.

Administrador y Web Master
poseen experiencia en
procesos digitales y de
creacion de artes plasticas.

Iniciativa para incentivar el

incremento de comercializacion

y reconocimiento de las artes.
OPORTUNIDADES

En el mercado de Ilas
provincias de Guayas,
Pichincha y Azuay no existen
empresas que puedan dar un
servicio de impresion |y
exposicion de artes visuales en
la red.

La creacion y regularizacion de
universidades e institutos de
artes en el pais promovido por
el actual gobierno. .

Padblico con opciones de
compra y forma de pago:
tarjetas de crédito, tarjeta de

débito, paypal y cuenta
bancaria.
Incremento del mercado

interesado en artes hechas en
el Ecuador

Inversion inicial

elevada.

parcialmente

Empresa que recién esta
emprendiendo.

Pocas referencias comerciales.

AMENAZAS

Mercado poco actualizado para
las compras online en general.

Publico tiene poca seguridad a
realizar compras a través de
paginas web nacionales.

Incremento de espacios
artisticos informales.

Nuevas medidas legales vy
econdmicas por parte del

gobierno.

Realizado por autor.

9.4. Analisis de las 4 Ps (Plaza, precio, producto, promocién)

9.4.1. Producto

Exposicién e impresion de disefios (imagenes) en el sitio web en poster, lienzos

13
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(canvas o lona), camisetas, jarros y cases (carcasas) para celulares entregadas

a domicilio.

9.4.2. Precio

El artista visual que es usuario en el sitio web fija el precio de su arte al
momento de subir el archivo al sitio web. La empresa le otorga una tabla de
valores base y el artista debera determinar su ganancia, a este valor se le

suma el 12% IVA y gastos de envio que son de $5 en general.

9.4.3. Plaza

e En internet, ya sea en el sitio. Web, redes sociales, aplicaciones y
revistas digitales.

e Conciertos, ferias y eventos que apoyen el producto nacional.

9.4.4. Promocion

e Conferencias en las instituciones donde se imparte artes visuales o
relacionados.

e Creacion de videos instructivos de como y por qué utilizar esta sitio web.

9.5. Analisis de lademanday oferta.
9.5.1. Demanda

llustracion 2 Piramide de Estratificacion del Nivel Socioeconémico.

Grupos
socioeconomicos

A (alto)

B (medio alto)
C+ (medio tipico)
C- (medio bajo)
D (bajo)

Fuente: INEC

14
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La creacion de un sitio web donde se ofrece el servicio de exhibicion y compra
de productos con arte impreso esta dirigida segun las encuestas de
estratificacion del nivel socioecondémico realizadas a los siguientes grupos

socioeconémicos:

llustracién 3 Grupos de Nivel Socioeconémico.

Grupos
socioecondmicos

A (alto)
B (medio alto)

C+ (medio tipico)

Fuente: INEC

9.5.1.1. Poblacion.

Para poder realizar este estudio se procedio a encuestar a 100 personas segun
el calculo del tamafio de la muestra de las principales provincias del Ecuador

(Guayas, Pichincha y Azuay).

Tabla No 3 Resultados del Censo 2010
Mujer Hombre Total
Guayas 1.829.569,00  1.815.914,00 | 3.645.483,00
Pichincha | 1.320.576,00 | 1.255.711,00  2.576.287,00
Azuay 375.083,00 | 337.044,00 | 712.127,00

6.933.897,00

Elaborado por autor
Fuente: Ministerio de turismo del Ecuador

_ N _ 6.933.897 _ 6.933.897  6.933.897
T e2(N—1+1 e2(6933.897 —1)+1 €2(6.933.896) +1  69.340

n

n =199,998 = 0.10 fm

9.5.1.2. Analisis de la demanda.
Las 100 encuetas requeridas para el estudio fueron realizadas en las ciudades
mas pobladas de cada provincia que son Guayaquil, Quito y Cuenca en

eventos de arte al aire libre, museos y mercados de artes.

15
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Pregunta #1

Gréfico No 1 Encuesta pregunta 1:¢,Qué edad tiene?
Respondido: 100 Omitido: 0

51 a 60 afios Menor de 18 afios
41 a 50 afos \ (

36 a 40 afios — \
30 a 35 afios

18 a 20 afios

26 a 30 afios

21 a 25 afnos j

Elaborado por autor

Tabla No 4 Encuesta pregunta 1:;,Qué edad tiene?
Porcentaje | No encuestados
Menor de 18 afios 3% 3
18 a 20 afos 29% 29
21 a 25 afios 41% 41
26 a 30 afos 12% 12
30 a 35 afios 5% 5
36 a 40 afios 4% 4
41 a 50 afios 4% 4
51 a 60 afios 2% 2
Mayor de 60 afos 0% 0
Total 100% 100

Elaborado por autor

Andlisis e interpretacion

Segun las encuestas las personas que asistieron a este tipo de lugares y
eventos fueron el 41% de entre 21 a 25 afios seguidos de personas entre 18 a
20 afos con 29% y 12% de personas entre 26 a 30 afos. Lo que indica que el

mercado meta de este sitio web son personas de 18 a 30 afos.

16
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Pregunta #2

Grafico No 2 Encuesta pregunta 2: ¢ Esta usted interesado en el arte?

-

\.

Elaborado por autor

Tabla No 5 Encuesta pregunta 2: ¢ Esta usted interesado en el arte?

Porcentaje | No encuestados
Si 94% 94
No 6% 6
Total 100% 100

Elaborado por autor

Analisis e interpretacion
En la encuesta realizada casi el 100% de las personas se encontraban
interesadas en las artes plasticas y visuales, el porcentaje restante del 6% solo

asistieron a los eventos para socializar o por compromiso sin encontrarle
interés al arte visual.

Grafico No 3 Encuesta pregunta 3: Pregunta #3
¢Le agradaria la idea de una Tabla No 6 Encuesta pregunta 3:
pagina web en la que se pueda ¢Le agradaria la idea de una
adquirir arte impreso en diversos pagina web en la que se pueda
productos? adauirir arte impreso en diversos
"\ Porcentaje No encuestados
Si 90% 90
No 10% 10
Total 100% 100
\.
Elaborado por autor Elaborado por autor
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Andlisis e interpretacion
Al presentar la idea de un sitio web para venta de arte visual el 90% de los

encuestados se sintieron agradados mientras el 10% no se sintieron a gusto.

Pregunta #4
Grafico No 4 Encuesta pregunta 4: Tabla No 7 Encuesta pregunta 4:
¢Anteriormente ha usado este tipo ¢JAnteriormente ha usado este tipo
de servicio? (comprar arte en de servicio? (comprar arte en
internet) internet)
/ si
Porcentaje | No encuestados

Si 16% 16

No 84% 84

Total 100% 100

Elaborado por autor Elaborado por autor

Andlisis e interpretacion
Se consultd a los encuestados el uso del servicio de comprar arte por internet

donde el 84% no ha hecho uso de él. Solo el 16% ha tenido experiencia sobre

este tipo de servicio.
Pregunta #5

Grafico No 5 Encuesta pregunta 5: ¢ Cuantas veces ha utilizado este servicio? Responder esta
pregunta si la anterior fue afirmativa.

Respondido: 100 Omitido: 0

/ Una vez

Dos veces

_— Tres veces

mas de cuatro veces

Nunca

Elaborado por autor
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Tabla No 8 Encuesta pregunta 5: ¢ Cuantas veces ha utilizado este servicio? Responder esta
pregunta si la anterior fue afirmativa.

Porcentaje | No encuestados
Una vez 11% 11
Dos veces 3%
Tres veces 1%
mas de cuatro veces 1%
Nunca 84% 84
Total 100% 100

Elaborado por autor

Analisis e interpretacion

Del 16% de encuestados que si ha hecho uso del servicio de comprar arte por
internet la mayoria lo han hecho entre 1 y 2 veces. Los encuestados
comentaron que se han limitado en hacer uso de este servicio por desconfianza

al momento de realizar los débitos por comprar y entrega de éstos productos.

Pregunta #6

Grafico No 6 Encuesta pregunta 6: ¢ Le gustaria que le llegara informacién actualizada a su
mail acerca de nuevos disefios y noticias con respecto al sitio web?

Respondido: 100 Omitido: 0

N

Elaborado por autor

Tabla No 9 Encuesta pregunta 6: ¢ Le gustaria que le llegara informacion actualizada a su malil
acerca de nuevos disefios y noticias con respecto al sitio web?

Porcentaje | No encuestados
Si 78% 78
No 22% 22
Total 100% 100

Elaborado por autor
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Analisis e interpretacion

Mas del 50% de las personas a las que se realiz6 las encuestas les gustaria
estar al tanto de lo que pasa en el sitio web y que les llegue informacion a su
mail. Solo el 22% no se sinti6 a gusto con esta idea, segun los comentarios
indicaron que su respuesta se debia a su falta de uso de mail, lo consideran

spam y que la mayor parte del tiempo pasan en redes sociales.

Pregunta #7

Grafico No 7 Encuesta pregunta 7: ¢ En qué le gustaria ver impreso los disefios?

100%
&0%
60%
40%
20%

0%
En lienzo Camisetas Gorras Vasos Otros
(cuadros,
posters)

Elaborado por autor

Tabla No 10 Encuesta pregunta 7: ¢ En qué le gustaria ver impreso los disefios?

Porcentaje | No encuestados
En lienzo (cuadros, posters) 60%
Camisetas 69%
Gorras 20%
Vasos 22%
Otros 23%
Total de encuestados 100

Elaborado por autor

Analisis e interpretacion
Entre los productos que los encuestados les gustaria ver impreso disefios la

mayoria prefirieron las camisetas, cuadros y posters.
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Pregunta #8

Grafico No 8 Encuesta pregunta 8: ¢ Qué secciones de productos a la venta le gustaria que

contenga el sitio web?

B80%
B0%
40%

20%

Disefios Copias Contactar Galeria Pedidos Otros Todas

Originale de se con de a las

s disefios ilustrado disefios domicilio anteriore
origin... res s

Elaborado por autor

Tabla No 11 Encuesta pregunta 8: ¢ Qué secciones de productos a la venta le gustaria que

contenga el sitio web?

Porcentaje | No encuestados
Disefios Originales 70%
Copias de disefios originales 11%
Contactarse con ilustradores 30%
Galeria de disefios 51%
Pedidos a domicilio 38%
Otros 11%
Todas las anteriores 25%
Total de encuestados 100

Elaborado por autor

Andlisis e interpretacion
La mayor parte de las personas encuestadas les gustaria ver en el sitio web
disefios originales, galeria de artes y que la compra de los productos sean

entregadas a domicilio.

Pregunta #9

Grafico No 9 Encuesta pregunta 9: ¢ Le gustaria que los pedidos fueran entregados a nivel nacional?

no
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Elaborado por autor

Tabla No 12 Encuesta pregunta 9: ¢ Le gustaria que los pedidos fueran entregados a nivel

nacional?
Porcentaje | No encuestados
Si 94% 94
No 6% 6
Total 100% 100

Elaborado por autor

Andlisis e interpretacion
La idea de hacer pedido a nivel nacionales les pareci6o agradable a casi el
100%, segun los comentarios se agrada la idea de poder comprar en linea arte

y que esta sea enviada a cualquier parte del pais.

9.5.2.1. Oferta

Tabla No 13 Competencias

COMPETENCIAS INDIRECTAS COMPETENCIAS DIRECTAS
e Museos e Sitios web
e Galerias e Negocios de impresién de prendas
e Imprentas e Impresion de lienzos (cuadros) y posters

Elaborado por autor

9.5.2.1.1. Competencias indirectas

e Actualmente en el Ecuador existen alrededor de 186 museos entre
publicos y privados. De este numero de museos solo 38 de ellos dan
apertura para la exposicion de las artes visuales, plasticas y
contemporaneas, mientras que la mayoria son arqueolégicos,

etimoldgicos, antropoldgicos e histéricos (Subsecretaria de Memoria
Social, 2013).
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Grafico No10 Museos en el Ecuador

Arqueoldgico
contemporaneo
Precolombino

Religioso

Decorativos

Plasticas, visuales, aplicadas
Casa museo

Ciencia y tecnologfa

De sitio

Especializado

Etnolégico y/o antropoldgico
GCeneral

Historia natural/ ciencias
Histdrico

Otros

Realizado por Karlos Almeida/ El telégrafo
Fuente: Ministerio de Cultura del Ecuador

En Guayaquil existen 9 museos y solo dos galerias que se encuentran
certificadas y con papeles en orden para fungir como tales siendo el
caso de NoMinimo y DPM que tienen exclusividad poniendo muchas
barreras para realizar exhibiciones, esto ha provocado que se vea como
opcién la modificacion y creacion de otros lugares donde se carece de
infraestructura y organizacién para este tipo de actividades (Diario el
Telégrafo, 2014).

Cuando los artistas visuales desear reproducir sus disefios en productos
para posteriormente venderlas los locales de imprentas prestan sus
servicios para este tipo de requerimiento. Entre las imprentas mas
completas y que ofrecen una variedad de productos estan Chacon Print

y Zamer, aungue sus costos son un poco elevados.

9.5.2.1.2. Competencia directa

Con el auge de emprendimiento que se ha producido en los ultimos
cinco afos las microempresas han crecido permitiendo que emerjan
nuevos negocios como lo es el de venta de prendas impresas.
Forvandling Ecuador (Guayaquil), Haughty Camisetas (Guayaquil),
Robot Rock (Quito) y son los nombres de las microempresas que se

dedican a la impresion de prendas en sublimacién, estampado,
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serigrafia, aerografia entre otros y brindan el servicio de envio a
domicilio debido a que trabajan con redes sociales ademas no tienen
una oficina fija para atencion al cliente (Arevalo, 2014).

¢ A nivel nacional solo existe un sitio web especializado en vender artes
ecuatorianas. EcuadorArtes.com es un sitio enfocado en vender

artesanias, utilizan el mismo sistema de Mercadolibre.com y OXL.

e La opcion de imprimir en lienzos (cuadros) y posters enmarcados de
diversos disefios de pinturas populares y famosas es la alternativa que
Arte Escondido brinda. Esta tienda trabaja solo con redes sociales

careciendo de un sitio web o una oficina para atencion al cliente.

9.6. Estrategia de la diferenciacion.

llustracion No 4 Disefio del sitio web “ARTE IMPRESO”.
Tt oy - ¥

INICIO PRODUCTOS ARTISTAS QUIENES SOMOS? CONTACTO

Elaborado por autor.

A diferencia de las propuestas actuales que hay en el mercado, el sitio web
propuesto, ARTE IMPRESO aglomera los atributos mas sobresalientes de las
competencias. Esto se da por el servicio completo, personalizado, directo y a
precio competitivo para los usuarios y consumidores. El sitio web ARTE
IMPRESO, ademas de ser una empresa tiene como propdésito promover e

incentivar el consumo de arte ecuatoriano.
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Otros puntos de diferenciacion es el trabajo en equipo con los artistas visuales

para exhibir los trabajos en internet y el trabajo en conjunto con centros

educativos donde se imparta las artes.

9.7. Acciones de promocién

Para realizar la promocion del sitio web se realizaran las siguientes acciones:

Publicidad en revistas digitales ecuatorianas como Awake.

Publicidad en redes sociales.

Publicidad en Sitios web culturales: Pacarina del Sur, Espacio Vacio,
Lesparragusanada, etc.

Crear alianzas con revistas de Historietas, editoriales y casas
comerciales de libros.

Participacion en eventos culturales patrocinados por el sector publico.
Ejemplo: conciertos, exposiciones, charlas, etc.

Participacion en eventos culturales dentro de centros educativos.

9.8. Canal de distribucién

Al ser un sitio web se manejara con canal de distribucion directo. EI consumidor

podra escoger el producto que desea y la cantidad que desea comprar, lo

cancelay el producto le llegara a la direccién que desee.

Grafico No 11 Canal de distribucién directo

Fabricante

Elaborado por autor
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10. ANALISIS OPERATIVO

10.1. Localizacion y descripcion de las instalaciones.
Como la mayor parte se manejara en linea se hard uso solo de una oficina
ubicada en Urdesa Central, donde se podré atender personalmente a cualquier
cliente o usuario. En este mismo espacio se realizara las imprimaciones de los

productos a distribuir.

llustracion No 5 Mapa de Ubicacion de oficinas del sitio web

: ARTES ¢ o
o @ Q
IMPRESO, .
| Manantial =y o
o “ /2 5 0 S
Z - < i fesa O e

»ll +|@®

Fuente: Google

llustracion No 6 Mapa de Ubicacién 3D de oficinas del sitio web

-

’,

. &
. “ARTES
<> IMPRESO

-

Fuente: Google

llustracion No 7 Planos de la Oficina

PRIMER PISO
- SEGUNDO PISO

OF. WEB MASTER OF. ADMINISTRADOR

BODEGA AREADE IMPRIMACION

Sala de espera EDICION DE IMAGENES

CAFETERIA BANO

Elaborado por autor
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10.2.

Método de produccién.

Para la produccion de los articulos que serdn vendidos en el sitio web los

tiempos establecidos son los siguientes:

Tabla No 14 Tiempos de produccion.

PRODUCTOS

Jarros

camisetas

Gorras

poster tamafio A3
poster tamafo A4
poster mini
cuadro tamafio A3
cuadro tamafio A4

cuadro mini

TIEMPOS DE PRODUCCION

10 en 20 minutos
1 en 10 minutos
10 en 20 minutos
1 en 10 minutos
2 en 10 minutos
4 en 10 minutos
1 en 20 minutos
2 en 20 minutos

4 en 20 minutos

Elaborado por autor

Antes de que los articulos sean enviados al cliente se realiza el siguiente

proceso de produccion:

Recepcion de orden
de trabajo

Grafico No 12 Proceso de produccion

Imprimir archivo
en el formato de

impresion
solicitado

Retirar de bodega los productos

Preparar la
impresion y
producto

donde sera la impresion

Enviar por mensajeria el producto

Elaborado por autor
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10.3. Capacidad instalada
El uso de méquina de gran produccion como lo es una impresora laser modelo

industrial permite que la capacidad de impresion de este sitio web pueda llegar
hasta 1.000 impresiones de posters por dia.

Para los demas productos las maquinas sublimadoras de origen asiatico
modelo mediano y grande permite que la capacidad de sublimacion sea de

hasta 400 articulos entre jarros, camisetas, gorras entre otros, por dia. Esto se

debe a su mecanismo a vapor y sellado al vacio.

10.4. Diagrama de flujo de procesos

Grafico No 13 Diagrama de flujo de procesos del sitio web. Grafico A.

Registro con datos Confirmacion de
Ingreso al sitio web personales y forma registro y forma de
de pago/cobro pago

Posees una cuenta
de usuario con
estado de actividad Ya eres miembro del
en el sitio, amigos y sitio web
estado de compray
venta

Se da la opcion de a
subir un arte (no es
obligatorio)

Se tiene acceso a
realizar las
actividades de los
graficos A,B,Co D

Elaborado por autor
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Grafico No 14 Procesos ventas de arte del sitio web. Grafico B.
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Elaborado por autor

Venta de arte

Para poder realizar la venta de un arte se debera subir en una ficha de registro
el archivo de la imagen en formato jpg. , informacién del arte y seleccionar las
categorias que el arte sigue. Se debera seleccionar los formatos en los que
desea se pueda vender impreso el arte y se dara una tabla de valores a cobrar

por la venta del arte en diferentes formatos y productos en los que desee sea
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impreso. Una vez ingresada toda esta informacion dar click en aceptar para
gue el arte esté disponible en el sitio web y se pueda realizar las actividades
bien sean del grafico C o el grafico D. Toda ganancia que se realice de la venta

serd acreditada al artista al finalizar el mes en curso.

Grafico No 15 Procesos compra de arte del sitio web. Grafico C
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Elaborado por autor

Compra de arte

Se escoge el arte o producto que se quiere comprar y luego se ingresa la
cantidad mas la forma de pago segun las alternativas que tiene registrado
como miembro. Luego se abre una ficha de cotizacion donde se detallan los

valores y debe indicar la direccion y teléfono donde sera enviado el producto. El
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Web Master y la cajera recibiran la orden de compra procediendo a confirmar
datos en menos de 24 horas para proceder a la elaboracién del producto. Una
vez confirmado el débito y direccién de entrega se enviara la orden de trabajo
al Imprimador para la elaboracion y embalaje del producto. Si no hay
confirmacion de débito y direccibn sera cancelada la compra. Una vez
elaborado el producto sera embalado para enviarlo por mensajeria a su destino
el cual sera dentro de la ciudad 24 horas y 72 horas mas si es en las afueras.
Para el vendedor las ganancias de esta venta seran acreditadas al finalizar el
mes en curso segun el grafico B.

Grafico No 16 Procesos galeria de arte del sitio web. Grafico D.
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obras
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artes/product
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Elaborado por autor.

Galeria de artes

Para esta categoria se puede proceder después de que ya se es miembro del
sitio web y no hay un orden en cuanto a las actividades que se pueden realizar
dentro de ella. Entre las actividades estan:

e Se puede o0 no subir imagen en la cuenta del sitio web.
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Poner me gusta a las obras expuestas por los otros usuarios.

Sequir a otros usuarios.

Realizar compras de artes o productos que tengan habilitada la
categoria de SALE (vender).

Comentar artes/productos en categoria SALE.

Comentar en artes que no estan a la venta.

Cambiar categoria de galeria a venta de arte.

10.5. Recursos humanos

Dado que es una microempresa se iniciara con el siguiente personal de trabajo:

Web master: es la persona que estara encargada de administrar el sitio
web y verificar que no se presenten errores que puedan afectar el

rendimiento de la pagina.

Administrador y financiero: es la persona que se encargara de los
asuntos administrativo, financieros, contables, negociaciones,

publicidad, entre otros.
Imprimador: persona que se encargara de realizar las imprimaciones de

los productos que sean solicitados a la venta y de su empaque para la

entrega.

Cajera/Recepcionista: persona que se encargara de la contabilidad, caja
chica, recepcion de llamadas y mensajeria.
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11. ANALISIS FINANCIERO

11.1. Estados de resultados proyectados a 5 afios

Estado de Perdidas y Ganancias Proyectado
Escenario conservador

Ingresos
Ventas Totales § 12031200 )%  138.358,80 | § 159112 62 | §182.97951 | § 21042644
TOTAL INGRESOS $ 120.312,00 | $ 138.358,80 | § 159.112,62 | $182.97951 | § 21042644
Costos de produccion 5 G0G4906 | § 6671396 | & 7338536 | % B80V2389 (5 88.796 28
Utilidad Bruta en Ventas $ 59.662,94 | $ 71.644.84 | § 85.727,26 | $102.255,62 | $ 121.630,16
Gastos de Operacion
Gastos Administrativos yventas | & 5028478 | B 5531325 | & 6084458 | § 6692004 | % 73.62194
Depreciaciones y Amorizaciones| § 2813001 % 291300 | % 291300 | % 333001 % 333,00
Total Gastos de Operacion $ 5319778 | § 58.226,25 | § 63.757,58 | § 67.262,04 | % 73.954,94
Utilidad/Perdida Operacional $ 646517 | $ 1341858 | § 21,969,608 | § 3499358 |$  47.67522
Gastos Financieros
Intereses Pagados 5 235846 [ 5 231438 | § 227029 | § 222621 | % 218213
Utilidad Antes de Participacion | $ 4.106,71 | $ 11.104,21 | § 19.699,39 | § 3276737 |%  45493,00
Participacion Utilidades (15%) | § 616,01 | & 166563 | § 295491 | § 491511 | 5% 6.823 96
Utilidad Antes de Impuestos $ 3.490,70 | $ 9.438,58 | § 16.744,48 | § 27.852,27 | % 38.669,13
Impuesto a la Renta (22%) 5 TE7O5 [ & 207649 [ § 3683798 GA27E0| G 8.507 21
Utilidad/Perdida Neta $ 272275 % 7.362,09 | 13.060,70 | § 21.72477 % 30.161,92

Estado de Perdidas y Ganancias Proyectado

Escenario optimista

2015 2016 2017 2018 2019
Ingresos
Ventas Totales $ 12031200 |5 14437440 | F 17324928 | $207.89914 | § 240478 96
TOTAL INGRESOS $ 12031200 | $ 14437440 | $ 173.249,28 | $207.899,14 | § 249.47896
Costos de produccion 5 6064906 | & 6671396 | & 7338536 |§ 8072389 (% BB79628
Utilidad Bruta en Ventas £ 59.662,94 | § 77.66044 | § 09.863,92 | $127.175,24 | $ 160.682,68
Gastos de Operacion
Gastos Administrativos yventas | § 5028478 | & 5831325 | & 6084458 | § 6692904 (% 7362194
Depreciaciones y Amorizaciones| § 291300 | % 291300 | % 291300 | % 333001 % 333,00
Total Gastos de Operacion $ 53.197,78 | % 58.226,25 | % 63.757,58 | $ 67.262,04 | $§  73.954,94
Utilidad/Perdida Operacional £ 6.46517 | % 19.43418 | § 36.106,34 | $ 59.913,21 | § 86.727,74
Gastos Financieros
Intereses Pagados $ 235846 | & 231438 | 8 227029 1% 222621 % 218213
Utilidad Antes de Participacion | $ 4.106,71 | § 17.119,81 | $ 33.836,05 | $ 57.687,00 | % 84.545 61
Participacion Utilidades (15%) [ § 616,01 | & 256797 | & 507541 | % 865305|% 1265184
Utilidad Antes de Impuestos $ 3.490,70 | % 14.551,84 | § 28.760,64 | $ 49.033,95 | % 71.863,77
Impuesto 3 la Renta (22%) $ TGTO5 | § 320140 | § 532734 |8 1078747 [§ 1581003
Utilidad/Perdida Heta £ 272275 | % 11.35043 | § 2243330 | $ 3824648 % 56.053,74
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11.2.

Flujo de caja proyectado a 5 afos

Flujo de Caja Proyectado

Escenario conservador

inversion
inicial
INGRESOS
$ $ $ $ $
Ventas 120.312,00 |138.358,80 |159.112,62 |182.979,51 |210.426,44
$ $ $ $ $ $
Total Ingresos - 120.312,00 138.358,80 159.112,62 182.979,51 210.426,44
EGRESOS
$ $ $ $ $
Costos de produccion 60.649,06 66.713,96 73.385,36 80.723,89 88.796,28
$ $ $ $ $
Gastos Administrativos 50.284,78 55.313,25 60.844,58 66.929,04 73.621,94
$ $ $ $ $ $
Total Egresos - 110.933,83 122.027,22 134.229,94 147.652,93 162.418,22
$ $ $ $ $ $
FLUJO OPERACIONAL - 9.378,17 16.331,58 24.882,68 35.326,58 48.008,22
INGRESOS NO
OPERACIONALES
$
Prestamo Bancario 23.000,00 $ $ $ $ $
$
Fondos Propios 500,00 $ $ $ $ $
$
Otros Ingresos no operacionales | - $ $ $ $ $
$
Total Ingresos No Operacionales | 23.500,00 $ $ $ $ $
EGRESOS NO
OPERACIONALES
$
Inversion Fija 21.300,00
$
Inversion Diferida 1.200,00
Inversion Corriente
$ $ $ $
Pago de Capital de Prestamo 6.958,46 6.914,38 6.870,29 6.826,21 6.782,13
$ $ $ $ $
Pago de Intereses de Prestamo 2.358,46 2.314,38 2.270,29 2.226,21 2.182,13
$ $ $ $ $
Participaciones de Utilidades 616,01 1.665,63 2.954,91 4.915,11 6.823,96
$ $ $ $ $
Impuesto a la Renta 767,95 2.076,49 3.683,79 6.127,50 8.507,21
$ $ $ $ $ $
Total Egresos No Operacionales | 22.500,00 10.700,88 12.970,87 15.779,28 20.095,02 24.295,42
$ $ $ $ $ $
FLUJO NO OPERACIONAL 1.000,00 (10.700,88) | (12.970,87) | (15.779,28) |(20.095,02) |(24.295,42)
$ $ $ $ $ $
FLUJO DE CAJA NETO 1.000,00 (1.322,71) 3.360,72 9.103,40 15.231,56 23.712,79
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Flujo de Caja Proyectado

Escenario optimista

inversion
inicial
INGRESOS
$ $ $ $ $
Ventas 120.312,00 | 144.374,40 |173.249,28 |207.899,14 | 249.478,96
$ $ $ $ $ $
Total Ingresos - 120.312,00 144.374,40 173.249,28 207.899,14 249.478,96
EGRESOS
$ $ $ $
Costos de produccion 60.649,06 66.713,96 73.385,36 80.723,89 88.796,28
$ $ $ $ $
Gastos Administrativos 50.284,78 55.313,25 60.844,58 66.929,04 73.621,94
$ $ $ $ $ $
Total Egresos - 110.933,83 122.027,22 134.229,94 147.652,93 162.418,22
$ $ $ $ $ $
FLUJO OPERACIONAL - 9.378,17 22.347,18 39.019,34 60.246,21 87.060,74
INGRESOS NO
OPERACIONALES
$
Prestamo Bancario 23.000,00 $ $ $ $ -1 $ -
$
Fondos Propios 500,00 $ $ $ $ -1 $ -
$
Otros Ingresos no operacionales | - $ $ $ $ -1 $ -
$
Total Ingresos No Operacionales | 23.500,00 $ $ $ $ -1 % -
EGRESOS NO
OPERACIONALES
$
Inversion Fija 21.300,00
$
Inversion Diferida 1.200,00
Inversion Corriente
$ $ $
Pago de Capital de Prestamo 6.958,46 6.914,38 6.870,29 $ 6.826,21 | 6.782,13
$ $ $ $
Pago de Intereses de Prestamo 2.358,46 2.314,38 2.270,29 $ 2.226,21 | 2.182,13
$ $ $ $
Participaciones de Utilidades 616,01 1.665,63 2.954,91 $ 4.915,11 | 6.823,96
$ $ $ $
Impuesto a la Renta 767,95 2.076,49 3.683,79 $ 6.127,50 | 8.507,21
$ $ $ $ $ $
Total Egresos No Operacionales | 22.500,00 10.700,88 12.970,87 15.779,28 20.095,02 24.295,42
$ $ $ $ $ $
FLUJO NO OPERACIONAL 1.000,00 (10.700,88) | (12.970,87) | (15.779,28) |(20.095,02) | (24.295,42)
$ $ $ $ $ $
FLUJO DE CAJA NETO 1.000,00 (1.322,71) 9.376,32 23.240,06 40.151,18 62.765,32
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11.3. Andlisis de punto de equilibrio

Punto de equilibric
2015

papel papel canvas canvas

camisetas

papel couche canvas

iaros || elloredonda|| 92032 °‘::§:‘e °‘:::']'e (mitad &4)  (large) A3 '“‘[’:_"‘;'“ [misl:dalll\ o
Unidades producidas 540 450 360 90 54 36 180 54 36
Costos variables unitarios:
Materia prima por unidad producida s 0,16] 5% 250|5  100| 5 0505 0255 0,15( % 700|5% 500( % 3,00
Costos indirectos de fabricacion por unidad produ 5 0,065 100(5  040(3 0,20 $ 0,103 0,06| 2,80| 5 2,00 $ 1,20
Total de costas variables unitario 5 0,22(5 35005 140(s 0705 0355 021] 5 EEME 700] 5 4,20
Costos fijos totales: Arrendamiento,
depreciacion, sueldos, mantenimiento de 4433,148
equipos comp. Y internet ilimitado
Precio de venta por unidad 5 3,00] % 700|&% 300|% 500( 8 3003 2,00( & 1500 & 10,00| & 7,00
Margen dr_jcontrmui_:lorj unitario (precio de venta s 2788 3508 160| ¢ 2305 265 | ¢ 179 s 520 ¢ 00| ¢ 280
costos variables unitario)
Punto de equilibrio por unidad 177,44 14073 30786 114,55 185,88 275,18 94,73 164,19 175,92
Punto de equilibrio en délares B 532,32] 8 og5,14| $ 92357( s 572768 557638 550,36| 5 1420885 164191| 5 1.231.43
Punto de equilibric anual en délares 58.416,00
unidades
cant 1635 | d=valer
promedio
mensual

11.4. Analisis TIR, indice de rentabilidad, VAN, RI

FLUJO 1 FLUJO 2
(U= 0] B § (23.500,00)| S (23.500,00)
ANO 1 $ (1.322,71)| §  (1.322,71)
ANO 2 $ 3.360,72|$ 9.376,32
ANO 3 $ 9.103,40 | $ 23.240,06
ANO 4 $ 1523156 | $ 40.151,18
ANO 5 $ 23.712,79 | S  62.765,32

11,57%
20% 55%
$8.120,09 | $61.811,13

INVERSION TASA PONDERACION

FONDOS

PROPIOS | $ 500,00 0,311%
PRESTAMO
BANCARIO | $ 23.000,00 11.255%

12. VIABILIDAD DEL PROYECTO

En base a los analisis realizados en el proyecto de un sitio web para artistas
ecuatorianos se puede concluir que es un proyecto viable.
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1. Por parte del analisis de mercado se pudo concluir la acogida favorable
por parte de los futuros clientes siendo estos artistas visuales y gente
que gusta del arte. Dentro de las encuestas realizadas muchos de los
comentarios fueron alentadores para la propuesta justificando la
situacion actual que tiene el artista visual que participa poco de sitios
web que ayude a la comercializacion y conocimiento de sus trabajos por
falta de los mismos.

2. En cuanto al analisis operativo, el proyecto cuenta con procesos agiles y
bien estructurados satisfaciendo al cliente trabajando a la par con
proveedores que brinden insumos eco amigables y de buena calidad.

3. Del analisis financiero se pudo observar en el proyecto es rentable con
un TIR de 26% y un VAN de $14.458, debido a la demanda que se
proyectd en un escenario conservado en el primer afio se estipulo
ventas de 1800 articulos para las 3 provincias principales del Ecuador lo
que equivale a ventas de $102.168. Para los afios posteriores se
proyectaron un incremento en ventas del 15% mientras que los costos
de produccién y gastos en un 10%. Como punto de equilibrio tenemos

que anualmente $7.804,69 y 1.512 unidades.
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ANEXOS A

FORMATO DE ENCUESTAS DE ESTRATIFICACION DE NIVEL

SOCIOECONOMICO

— Encuesta de Estratificacion del Nivel Socioecondmico
AINEC

Conozca el nivel socioeconémico de su hogar
Margue una sola respuesta con una (x) encada una de la siguientes preguntas:

Caracteristicas de la vivienda
1 éCudl es el tipo de vivienda?
Suite de lujo 59
Cuarto(s) en casa de inquilinato 59
Departamento @n casa o edificio 59
Casa/Villa 59
Mediagua 40
Rancho a4
Choza/ Covacha/Otro o
2 El material predominante de las paredes exteriores de la vivienda es de:
Hormigdn 59
Ladrillo o blogque 55
Adobef Tapla 47
Cafia revestida o bahareque/ Madera 7
Cafia no revestida/ Otros materiales o
3 El material predominante del piso de la vivienda es de:
Duela, parquet, tablén o piso flotante 48
Ceramica, baldosa, vinil @ marmeton 46
Ladrillo o cemento 34
Tabla sintratar 32
Tierra/ Cafiaf Otros materiales o
4 éCuantos cuartos de bafio con ducha de uso exclusivo tiene este hogar?
No tiene cuarto de bafio exclusivo con ducha en el hogar o
Tiene 1 cuarto de bafio exclusivo con ducha 12
Tiene 2 cuartos de bafio exclusivos con ducha 24
Tiene 30 més cuartos de bafo exclusives con ducha 32
5 El tipo de servicio higiénico con gue cuenta este hogar es:
No tiene ]
Letrina 15
Con descarga directa al mar, rio, lago o quebrada 18
Conectado a pozo ciego 18
Conectado a poro séptico 22
\ Conectado a red publica de alcantarillado 38}
Acceso a tecnologia m‘
1 iTiene este hogar servicio de internet?
No o
Si as
2 ¢Tiene computadora de escritorio?
No o
Si a5
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3 {Tiene computadora portatil?

No [+]

Si 39
4 dCudntos celulares activados tienen en este hogar?

No tiene celular nadie en el hogar o

Tiene 1 celular 8

Tiene 2 celulares 22

Tiene 3 celulares 32

Tiene 4 & mas celulares a4z

\. J/
Posesién de bienes .,_,,:

1 {Tiene este hogar servicio de teléfono convencional?

No (]

Si 19
2 ¢{Tiene cocina con horno?

Mo o

Si 29
3 {Tiene refrigeradora?

No [+]

Si 3o
4 ¢Tiene lavadora?

No o

Si 18
5 {Tiene equipo de sonido?

No o

Si 18
6 dCudntos TV a color tienen en este hogar?

No tiene TV a color en el hogar o

Tiene 1TV a color 9

Tiene 2TV a color 23

Tiene 36 mas TV a color 34
7 éCuantos vehiculos de uso exclusivo tiene este hogar?

No tiene vehiculo exclusivo para el hogar o

Tiene 1 vehiculo exclusive 6

Tiene 2 vehiculo exclusivo 7"

\ Tiene 36 mas vehiculos exclusivos 15/
Hébitos de consumo .,_..,'

1 ¢Alguien en el hogar compra vestimenta en centros comerciales?

No [+]

5i 6
2 {En el hogar algulen ha usado internet en los dltimos 6 meses?

No o
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Si 26
3 ¢En el hogar alguien utiliza correo electrdnico que no es del trabajo?
No o
Si 27
4 éEn el hogar alguien estd registrado en una red social?
Mo o
Si 28
5 Exceptuando los libros de texto o manuales de estudio y lecturas de trabajo
éAlguien del hogar ha leido algan libro completo en los altimos 3 meses?
No [s]
Si 12
(4
Nivel de educaciin T::
1 2Cudl es el nivel de instruccidn del lefe del hogar?
Sin estudios o
Primaria incompleta 21
Primaria completa 39
Secundaria incompleta aM
Secundaria completa 65
Hasta 3 afios de educacidn superor 91
4 G mas afios de educacion superior (sin post grado) 127
Post grado m
L
Actividad econémica del hogar sy
1 {Alguien en el hogar estd afiliado o cublerto por el seguro del 1ESS (general,
voluntario o campesina) y/o segura del ISSFA o ISSPOL?
No o
Si 39
2 éAlguien en el hogar tiene seguro de salud privada con hospitalizacion,
seguro de salud privada sin hospitalizacién, seguro internacional ,
seguros municipales y de Consejos Provinciales y/o seguro de vida?
Mo o
Si 55
3 éCudl es la ocupacion del Jefe del hogar?
Personal directivo de la Administracidn Piblica y de empresas 76
Profesionales cientificos e intelectuales 69
Técnicos y profesionales de nivel medio 46
Empleados de oficina 31
Trabajador de los serviciosy comerciantes 18
Trabajador calificados agropecuarios y pesqueros 17
Oficiales operarios y artesanos 17
Operadores de instalaciones y magquinas 7
Trabajadores no calificados o
Fuerzas Armadas 54
Desocupados 14
Inactivos 17
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Grupos
socioecondomicos

A (alo)

B (medio alto)
C+ (medio tipico)
C- (medio bajo)

\ D (bajo)

Segun lasuma de puntaje final (Umbrales),
identifiqgue a que grupo socioeconomico pertenece su hogar:

Umbrales

De 8451 a 1000 puntos
De 6961 a 845 puntos
De 535.1 a 696 puntos
De 316,1 a 535 puntos
De 0 a 316 puntos

N

J/
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ANEXOS B
FORMATO DE ENCUESTAS REALIZADAS

Provecto pagina web Arte Impreso

Encuesta

Proyecto: Creacion de una pagina web en donde se pueda adquirir arte impreso, elegir el disefio,
marcos, etc.

1. ;Qué edad tiene?
() Menor de 18 afios
) 18 a 20 afios
) 21a 25 afios
) 26 a 30 afios
) 30 a 35 anos
() 36 a 40 anos
) 41 a 50 afios
) 51 a 60 afios
Mayor de 60 afios
2. ;Estiusted interesado en el arte?
Si ONo

3. ;Le agradaria la idea de una piigina web en la que se pueda adquirir arte impreso en diversas
formas?

O Si ONo

4. ;Anteriormente ha usado este tipo de servicio?
Si ONo

5. ;Cuantas veces ha utilizado este servicio? Responder esta pregunta si la anterior fue

afirmativa.
() Unavez {)Tres veces
Dos veces () mas de cuatro veces

6. ;Le gustaria que le llegara informacion actualizada a su mail acerca de nuevos diseiios?
O Si ONo

7.  ¢En qué le gustaria ver impreso los disefios?

) En lienzo () Gorras

, Camisetas () Vasos
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8. ;Qué secciones le gustaria que contenga la pagina?
Disefios Onginales
Copias de disefios onginales
Contactarse con ilustradores
Galeria de disefios
Pedidos a domicilio
lodas las anteriores

Otros

9. ;Le gustaria que los pedidos fueran entregados a nivel nacional?

Si (UNo
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ANEXOS C
SUPERINTENDENCIA DE COMPANIAS Y VALORES
CREACION DE EMPRESA

Requisitos generales

El proceso simplificado de consfitucion electrénica utiliza un programa que permite procesar la informacién ingresada
por los usuanios con la finclidad de generar el confrato de compafiia, nembramientos de Reprasentantes Legales,
inscripcion en el Registro Mercantil, obtencidn del Registro Unico de Contribuyentes.

Dicha informacién debe consignarse en formularios y para acceder o este servicio es necesano gue previomente se
REGISTRE en &l portal web de la Supenntendencia de Compafiias y Valores, en caso que el usuario no fenga sus datos

ingresadas.

Para registrase se delerd ingresar los datos solicitados por &l sistema; y, contar con los documentos necesarios para realizar &l proceso
simplificado de consfitucion electrdnica, los mismos deberdn escanearlos y subiros dl formulario antes indicado.

Entre los documentos habilitantes tfenemos:

PERSOINA + Cedula de ciudadania o de Identidad
NATURAL + Cerfificado de votacién o equivalente
PERSONA + Cédula de Idenfidod o pasaporte
NATURAL o .
REFRESENTANTE Certificado de votacion o equivalente
LEGAL + Nombramiento de representante legal o constancia de otro tipo de representacion legal
PERSONA + Cédula de ldenfidad
NATURAL + Cerfificado de votacion o equivalente
APODERADO |, poder
+ Cerfificado de existencia legal otorgodo por el pais de origen
PERSONA + Lista completa de los socios de la compania del exfranjero certfificada ante notario publico y
JURIDICA apostilada. (En caso de que en la némina de socios o accionistas constaren personas juridicas
EXTRAMJERA

deberd proporcionarse igualmente lo némina de sus infegrantes, y asi sucesivamente hasta
determinar o identificar a la correspondiente persona natural)

COMPANIAS
QUE SE VAN A
DEDICAR AL
TRANSPORTE

* Informe favorable emitido por la Comisién Nacional de Transporte Terrestre, Trdnsito v Seguridad Vial
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ANEXOS D
LOGO Y LEMA DE LA COMPANIA ARTE IMPRESO

‘Apoyando la ogicion
de coloreg’ expl

ARTE _
IMPRESO.com 1@
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ANEXOS E
COTIZACION DE FUTUROS PROVEEDORES

Ondu Soluciones Tecnoldgicas 5.A.
R.u.c. 0992443227001

Proforma: 1789
Miriam Carrasco Zambrano Fecha: 21 Jan 2015
IMAC 215" 2TGHZ QC 15 8GE 1TB
mcarrascozambrano@gmail. com
Guarsouie Telf: - Fax: -
I ———————————
DESCRIPCION Cant P. Uni. Total
New iMac 21.5" Quad-Core Intel Core i5 2.7GHz MEDBGE 1 1,747 .83 1,747.83
(Turbo Boost up to 3.2GHz) with BMB L3 cache
BGB (two 4GB} of 1600MHz DDR3 memary
1TE (5400-rpm) hard drive
Intel Iris Pro graphics
FaceTime HD camera; Stereo speakers; Dual microphones
SDXC card slot, Four USB 3 ports; Two Thunderbolt ports
Mini DisplayPort output with suppaort for DV, VGA, and dual-link DV
Apple’ Keyboard & Mouse
Surman LS § 174783
———— Descuento
afael Rosales
£ 1,747.83
0981183197 Sublotal US §
VA 12% 200,74
Observaciones TOTAL US $ 1.957.57
Entrega: Inmediata Forma de pago: Marmal

Precio Especial Solo de Contado:  $1,60800 mds VA= §1,800.96

Garantia del fabricante de un &fio en equipos e impresoras, Tres meses en repuestos v aocesorios,

Urdesa, Los Cerros y 1ra Peatonal Esquina « 2381251 « 2886686
Ondu Store: C.C. Bocea Local A11 Km 1 via Samborondan « 2097849 « 2097839
081183197 » rafael@ondu. com.ec
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Ondu Soluciones Tecnoldgicas S.A.
R.u.c. 0992443227001

Proforma: 1788

Miriarm Carrasco Zambrano Fecha: 21 Jan 2015
MEW 13" MEP RETINA BGB 2.6GHZ DC 15 128GB
mcarrascozambrano@gmail. com

Guaazul Telf: -

Fax: -
|
DESCRIPCION Cant P. Uni. Total
13" MacBook Pro Retina 2.6 Ghz dual core i5 MGXT2E/A 1 1,747.31 1.747.31

(Turbo Boost up to 31.GHz ) with 3MB L3 cache

Relina Display LED-backlit IPS 2560x1600 at 227ppi millions colors
8GB 1600MHz DORAL; 128GB Flash Storage

Intel Iris Graphics

MagSafe 2; 2 USE 3 (5Gbps) 2 Thunderbaolt (10GhRs);, HOM

802 11n Wireless; Bluetooth 4.0 wireless technology

Up to 8 hours Built-in battery; 60W MagSafe 2 Power Adapter

Suman US § 1,747.31
Rafael Rosal Descuento
afael Rosales
0981183197 Sublotal US § 1,747.31
VA 12% 200.68
Observaciones TOTAL US § 1,956.99
Entrega: Inmediata Forma de pago: Mormal

Precio Especial Solo de Contado: 5162500 mas VA= $1,820.00

Garantia del fabricante de un afio en equipos & impresoras. Tres Meseas en repuestos v a0cesarios.

Urdesa, Los Cerros v 1ra Peatonal Esquina « 2381251 « 2886686
Ondu Store: C.C. Bocea Local A11 Km 1 via Samboronddn 2097849 « 2007830
081183197 = rafael@ondu. com.ec
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Ondu Soluciones Tecnoldgicas S.A.
R.u.c. 0992443227001

Proforma: 1787
Miriam Carrasco Zambrano Fecha: 21 Jan 2015
MEW 15" MBF RETINA 16GB 2. 2GH.Z |7 256GB
mcarrascozambrano@gmail.com
GuaraouL  Telf: - Fax: -
___________________________________________________________________________________________________________________________|
DESCRIPCION Cant P. Uni. Total
15" MacBook Pro Retina 2.2GHz quad core i¥ MGXAZ2E 1 2,630.11 2,630.11
(Turbo Boost up to 2.4GHz) with 6MB L3 cache
Retina Display LED-backlil IPS 2880x1800 al 220ppi m/colors
16GB 16000MHz DOR3L; 256GB Flash Storage
Intel Iris Pro Graphics; NVIDIA GeForce GT 750M 2GB GDDRS
MagSafe 2; 2 USE 2 (5Gbps) 2 Thunderbolt (10Ghps); HDMI
802.11n Wireless; Bluelooth 4.0 wireless technology
Up to 8 hours Built-in battery; B5W MagSafe 2 Power Adapter
Surman US $ 2,630.11
Pr—— Descuento
afael Rosales
0981183197 Sublotal US § 26301
VA 12% 315.61
Observaciones TOTAL US ¥ 2,945.72

Entrega: Inmediata Forma de pago: Mormal

Precio Especial Solo de Contado:  $244600 més VA= $2,739.52

Garantia del fabricante de un afo en equipos e impresoras, Tres Meses en repuestos v accesorios,

Urdesa, Los Cerros y 1ra Peatonal Esquina * 2381251 » 2886686
Ondu Store: C.C. Bocca Local A11 Km 1 via Samborondén « 2097849 » 2097839
081183197 = ralag/@ondu. com.ec
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conoprint

Guayaquil, 15 de Enero de 2015

Sr. Arnaldo Carrasco
a
Guayaquil,

De mis consideraciones:

Ponemos a consideracion de Usted la siguiente cotizacion:

Cantidad Descripcion Precio Total
$
IMPRESORA EPSON L 800 + SUB 480,0000
1 MAQUINA ESTAMPADORA 3D $  1.600,0000
Sub Total 1857,14
$
IVA 12% 222,86
FLETE
TOTAL $ 2.080,00 |

* Para proceder a realizar su trabajo, es requisito indispesable emitir orden de compra
* Validez de la proforma 24 horas

NOTA: precios ya incluyen iva
Atentamente,

Vendedor: FERNANDO ALVAREZ
600-0909 ext 103

Asesor de Ventas
Econoprint S.A
TPS Total Printer Solutions
Telefonos: 2627042 /| 262907xt:103
Movil: 0990079672
Mail: asesorl@econoprint.ec
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»

f

IMPORTADORA W

ﬁm

MAQUINARIA Y SUM

ISTROS DE SUBLIMACION

No. DESCRIPCION
PAPEL IMPRESO Y PLANCHADO |P.VENTA
3 Unidad Egjpatz IdNTPSF;Jé)éigacion Economico A4- 100 3.00
4 Unidad Eg}:)aesl ?aggtélggacion Economico A3- 100 6.00
S| Unsaa |20 Especi paa Supimar en Ageaona | eso
Papel Especial para Sublimar
6 Unidad Coating(ECONOMICO) 100 hojas 0,30 por Hoja 7,50
IMPRESO
7| undag | de submeion coneA0 A5 109
8 Unidad |Papel Transfer para Claros en Inkjet A3 10,00
9 Unidad Papel Transfer para OSCUROS en Inkjet A3 12,00
Papel Transfer para Claros en Inkjet A4 5,00
Papel Transfer para OSCUROS en Inkjet A4 6,00
10 Unidad (P:gTAI?;LS?rTBlE;ZUCAR (A4- REF)PARA TINTA 7.00
11 Unidad EgiAEELS?_)I(BlEéARROZ (A4- REF)PARA TINTA 5.00
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Importadora Comprint Suministros en Blanco para Sublimar

www.comprint.ec

ventas@comprint.ec

Skype / mail

Tazas para Sublimar en
Blanco 110z

Tazas de porcelana, con calidad AAA sin
sin agujeros - Color Blanco completo

Resistente a lavados

Tazas para Sublimar
fondo negro 110z

Tazas de porcelana, con calidad AAA sin
sin agujeros - fondo negro

Resistente a lavados

Plato para sublimar
filo dora de 20 cm

o Sublimadora 3D con sublimacién hasta los

bordes

Plato filo dorados Importado se puede |

usas con las dos maquinas manuales \ g

Tazas de Vidrio para
sublimar en 110z

Tazas de vidrio, con calidad AAA
de Vidrio
Resistente a lavados

recomendables Pal’a tomar Leche

Baldosas para Sublimar
35x25 cm

Baldosa de 35 x 25 para sublimar en Blanco
con soporte utilizada en planchas de camisetas

y maquina 3D

Baldosas para
Sublimar 30x20 cm

Baldosa de 30 x 20 para sublimar en Blanco
con soporte utilizada en
planchas de camisetas

y maquina 3D

Ceramica en forma de
Corazén 10 x10 cm

Ceramica en forma de corazén
utilizado para recuerdos y para
lapidas con resistencia al intemperie
se puede trabajar en planchas de camiseta y

magquina 3d

Ceramica en forma de
Ovalo 8x5 cm

Ceramica en forma de ovalo
utilizado para recuerdos y para
lapidas con resistencia al intemperie
se puede trabajar en planchas de camiseta y

maquina 3d

Bolso Ecologico

Bolso Econémico para
Publicidad en gran cantidad
con COIO!’CS ViVOS Puede
promocionar su empresa o eventos

...etc

LLavero Luminoso
6cm

LLaverro redondo luminoso
se puede sublimar en los dos
lﬂdos
Se le puede usar en plancha de

Platos - Camisetas - 3D
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Vidrio Espejo para
Sublimar 21x16 cm

Vidrio para sublimar con filo espejo
con una 4rea de trabajo de 21 x16

incluye soporte

Vidrio labrado para
Sublimar de 23x18cm

Vidrio para sublimar con labrado
con una 4rea de trabajo de 23x18

incluye soporte

Porta vasos redondo
para sublimar 10cm

Porta vasos cuadrado
para sublimar 10cm

Plato filo dorados Importado se puede
usas con las dos maquinas manuales
o Sublimadora 3D con sublimacién hasta los

bordes

Tazas de vidrio, con calidad AAA
de Vidrio
Resistente a lavados

recomendables para tomar Leche

Roca para Sublimar
1§X20 cm

Roca rectangular para sublimar
de 15 x 20 incluye

soporte

Roca para Sublimar
15§X20 cm

ROCH Cuadrada Para Sublimar
de 15x 15 incluye

soporte

Pad mouse para
Sublimar 21x17cm

128cm

Ceramica en forma de corazén
utilizado para recuerdos y para
lapidas con resistencia al intemperie
se puede trabajar en planchas de camiseta y

maquina 3d

Rompecabezas
Acrilico para sublimar

Rompecabezas acrilico
de 12.8 x 192.2 4rea
de trabajo para sublimar
se Puede aplicar en lDS dOS lados

resistente

Rompecabezas A3

Rompecabezas A4
de carton para
sublimar

Rompecabezas Econémico de cartén
en formato A4
para sublimar
Resistente hasta 180 grados de

Temperatura

de carton para
sublimar

Rompecabezas Econémico de cartén
en formato A3

para sublimar

Resistente hasta 180 grados de

Temperatura
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Foto globo
Formato A3

Foto globo con diversas figuras
para ocasiones especiales
Fotografias full colore

resiste al pasar del tiempo

Corazon espejo
para sublimar 6cm

Corazén espejo para sublimar
muy elegante con un disefio exclusivo
para la mujer contemporanea

fotografia full color

Llavero Rombo
para Sublimar

Un nuevo llavero en forma

de rombo con fotografia
A/

de acuerdo a la ocasiéon

Llavero Corazon

LLavero corazén,
Ideal para los enamorados
un regalo diferente para

tu pareja

Papel inkjet - laser
Americano en A3-A4
Colores Claros

Papel Transfer para colores claros

con una buena calidad y sensacién

de sublimado da a la prenda colores
vivos y resistentes al lavado

(dependeré de la calidad de la tinta)

Papel inkjet - laser
Americano en A3-A4
Colores Oscuros

Papel Transfer Americano para colores claros

con una buena calidad
daala prenda colores
vivos y resistentes al lavado

(dependeré de la calidad de la tinta)

Papel de sublimacién
para varios uso es de nuestra linea el
mas econémico y podemos usarlo
en jarros-mouse pad»romecabezas -vidrio

y todo producto que tenga poliéster o polimero

Papscg:::‘li:ﬂ?‘cién Papel para Sublimar en
Rollos d ” )
A3-A4 multi productos ollos de 24” y 44

Papel para sublimar prendas
deportivas utilizada en
impresoras de gran formato
Epson - Mimaki- Roland- Mutoh

que trabaje con tintas de sublimacién

Papel de Sublimacion
Coating A4-A3

Este papel permite
dar mejor calidad a sus prendas
ProduCtOS con COlOreS mas vivos
se lo utiliza en mugs-romecabezas en

tela poliéster

Papel de Sublimacion
Especial Coating
para algodon A4-A3

Aunque su precio es costoso
los acabados son satisfactorios
ya que se Puede Sublimal’ Sobre IOS
40% de algodén con una calidad aceptable

se recomienda hacer pruebas
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Sistemas de 4-5-6 Tinta Moorim
Colores para Epson Epson-Canon-Hp
-

Tinta Koreana con gran

il |
(i
Wt

l
i
[

Sistemas para diferentes modelos calidad en colores vivios

de impresoras 4-5-6 colores que permiten dar una larga
con chips o solo sistema duracién a su cabezal disponemos
consulte precios de accesorios en varias presentaciones

1-1/2-1/4 -1/8 Litro

Tinta comestible Chips para epson
para Epson 100ml Varios modelos

>

Producto 100% americano

Disponemos una gran variedad
con estandar de calidad y avalados en m_;j de modelos de chips
los EEUU, para impresoras epson.

con y sin pila

77
\‘a‘

(

las cuales estan echas con 100% liquido es importante que verifiquen su
vegetal sin dafios a la salud modelo de impresora y consulten en stock

Cinta Térmica para Teflon 40x60 cm para
Sublimar recubrimiento

/5‘ de Planchas térmicas
Utilizado en las maquinas Protege sus prendas
de jarros para sostener firme el al momento de planchar

pape] junto al jarro sin

sin dejar cambios de color

riesgo de manchar ya que es ni mucho menos quemada su prenda

resistente al calor

Silicon Protector
de 40 x60cm
para planchas térmicas

Polimero para
recubrimiento de

—
Tazas-Baldosas..etc
El polimero utilizan clientes
que siempre estan buscando
nuevas opciones para sublimar

ya sea en baldosas -méarmol

Permite utilizar su plancha

térmica con producto rigidos

por ejemplo baldosas y vidrio

sin embargo es muy util en la prenda

ya que ayuda a la adherencia del papel ...etc disponemos en botellas de un Litro

Papel Fotografico inkjet Tinta de 100ml y 1litr
en A3-A4 de de Sublimacion
115-180gr marca TIGRE

Tinta de Sublimacién
Papel fotogréfico con

de litro y 100ml para todos
diferentes gramajes

los modelos Epson
en paquetes de 20 hojas A4 y para portada

con colores vivos y durabilidad
de cds en paquetes de 100h de 115 gr

al lavado usado pata jarros-camisetas
en formato A3

baldosas y todo producto para sublimar
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Plancha térmica
80x100cm 0 100x120cm

Plancha térmica para sublimar dos tamaios
camisetas y todo producto plano
trabaja en 220v verificar en stock

o se realiza bajo pedido

Plancha térmica
50x80 cm

Plancha térmica para sublimar
camisetas y todo producto p]ano
trabaja en 110v verificar en stock

o se realiza bajo pedido

Plancha térmica
80x100cm o0 100x120cm
100x160cm

plancha térmica para Sublimﬂr laS encuentra
en tres medidas y podré trabajar en
camisetas y todo producto plano
su conexién es de 220v verificar en stock

o se realiza bajo pedido

Plotter Mmutoh Rj9o0x
de 42 ” con sistema
de sublimacion

Importamos ploter Mutoh
con cabezales que permiten
trabajar mas alla de las 8 horas diarias
lo cual facilitara su produccién

en gran escala

Sublimadora 3D
Grande
54*34*8cm

La revolucién de la sublimacién
estar4 enfocado en la maquinas
3D la cual permitiré sublimar
lo tradicional con lo moderno

esto en productos curvos

Sublimadora 3D
Pequeiia
30*42cm

La revolucién de la sublimacién
estar4 enfocado en la maquinas
3D la cual permitiré sublimar
lo tradicional con lo moderno

esto en productos curvos

Plancha térmica
Seni

Es la maquina ideal
para comenzar en el mundo
de la sublimacién con poca inversion ud.
podré trabajar en varios
productos Camisetas-Jarros-Platos-Gorras

con diferentes medidas.

Plancha térmica
Semiautomatica
40x60 cm

La plancha es muy versatil
y muy utilil , con sus caracteristicas
por ser semiautomatica permite al cliente
despreocuparse ya que esta, podra

controlar su tiCmPO Yy no quemar su prcnda

Plancha térmica
Manual Reforzada
40x60 cm

La elaboracién de esta maquina fue la
presion su principal caracteristica
en sus cuatro lados para
productos exigentes por ejemplo
en estampados de alto relieve su

estructura le hace la mas fuerte del mercado

Plancha térmica
Manual
38x38

Especializada en estampados y
sublimacién de camisetas
por su tamafio es ideal para mall y islas
que se especializan

en sublimacién de productos planos
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Plancha térmica
reforzada para Gorras

Plancha térmica para sublimar gorras
con accesorios que le permiten
acomodar la prenda y poder
tener un acabado perfecto

trabaja en 110v

Plancha térmica
reforzada para Platos

| IzcmyiScm

Plancha térmica para sublimar
platos " trabaja en dos medidas
12 y 15 cm en esta maquina
podra sublimar solo el circulo interior

del plato su conexién es 110v

Plancha térmica

Plancha térmica
reforzada para Jarros

La conocida pero muy uatil maquina para
sublimar mugs es la ideal y accesible
facil de usar con su famosa trayectoria

en sublimacién de Tazas alcanza temperatura

de 180grados en menos 2 minutos

reforzada para Jarros
Senl

Esta maquina ahorra tiempo
y tiene su control individual
para sus diferentes tazas
es muy util para producci(’)n de grandes

cantidades de tazas

Repuestos de resistencia
para Tazas de 110z

La resistencia con el tiempo
y uso deberan ser cambiadas
diSPOnEmDS de repuestos
los cuales son muy facil de su reposicién

consulte con su vendedor el precio

KRepuestos de
resistencia
de platos de 12cm-15cm

La resistencia con el tiempo

y uso deberan ser cambiadas
disponemos de repuestos
los cuales son muy facil de su reposicién

consulte con su vendedor el precio

Recubrimiento
de tazas para maquina
3D

Este accesorio es muy util
para la maquina 3D la pequeiia
ya que con ello podremos
sublimar varias tazas a la vez

consulte con su vendedor

Tabla de picar
para Sublimar
I§.§x 11I.5cm

Para decoracién
de su cocina
con productos relaciones

al arte culinario

Adorno para la refrigera-
dora con iman en
Corazén -Ovalo-Cuadrado

Puedes adornar tu refrigeradora
con este producto novedoso
los tenemos en varias formas
listo para que sublimes todos tus recuerdos

5 x 3.5cm medida referncial

Tabla de picar
para Sublimar
12.5 x 4.5' cm

Para decoracién
de su cocina
con productos relaciones

al arte culinario
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Botonera de
S§Smm o 44mm

Esta botonera usted va a poder elegir
con su molde que mejor le convenga
de 55mm o 44mm incorpora dos

modelos de cortador de papel

Molde de
§Smm o 44mm

Podré elegir un molde adicional
para su botonera
lO Cual son intercambiables

con la misma maquina

Botones prendedor
de 58 y 44ml

Los botones de 44 y 58 ml son
usados para las campafias
electorales o a su vez para promocionar
algi’m articulo , este producto es

econémico y aceptado por nuestros clientes

LLavero espejo
de 58 y 44ml

Productos publicitarios
y con gran calidad de impresién se
puede trabajar en laser o inkjet
facil de elaborarlos y muy

econdmicos.

solo en §8 ml

LLavero Iman Destapador

Productos publicitarios
y con gran calidad de impresién se
puede trabajar en laser o inkjet
facil de elaborarlos y muy

econémicos.

de §8 y 44ml

LLavero Destapador

Productos publicitarios
y con gran calidad de impresién se
puede trabajar en laser o inkjet
facil de elaborarlos y muy

econémicos.

Impresora Epson T1110
con sistema continua
y tinta comestible

Esta impresora por su cabezal fuerte
y sus caracteristicas es apta para trabajar
con tinta comestible sin tener
ninglin problema con El papel de arroz

y papel de azicar

Papel de Arroz
formato A4

Papel de Arroz es el suministro
mas usado por todo los
amantes de la pasteleria
ya que su Precio es muy

accesible con sus clientes

Papel de Azucar
formato A4

Con el papel de Aziicar podemos llegar
a clientes mas exigentes en cuanto
a calidad y resoluciones de colores
ya que su composicién permite tener una
superficie plana lo cual da una buena calidad

fotografica excelente

formato A4

Papel de chocolate

Las técnicas de pastelerfa
aumentan dia tras dfa por lo cual
este papel permite dar decoraciones

a los productos elaborados en chocolate

de quien lo usa

blanco dejandose llevar por su imaginacién
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ANEXOS F
COTIZACION ELABORACION PAG WEB EMPRESA DEJABU

De. abu

@ fle Administrador de contenidos 100% amigable y facil de usar por cualquier
excms persona sin conocimientos de sistemas.

Sitio web, visible 1009% en teléfonos smarthphones: iphone, android, ipad,
O0of

..................

(JO gle Google).

- Es posible incluir cajas en tiempo real de lo que esta sucediendo en

m& Facebook o Twitter.

costo de inversion

« Diseiio Profesional y Personalizado hecho a la $ 6 000
medida de sus requerimientos (desde cero) ’

= Web Profesional 100% Administrable a $ 9,000

» Gestor de contenidos: Sistema para realizar *el costo podrasubiro
SITlU WEB actualizaciones en el sitio web / Amigable, bajar dependiendo del

flexible y muy intuitivo, facil de aprender, s
PREMIUM adaptable a sus necesidades, tomara 30 proyecto final
minutos. entregado

« dir.: Shyris N43-69 y Tomas de Berlanga

* 2458338 » 0996.635.415 (m) * info@dejabu.ec * www.dejabu.ec
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ANEXOS G
ESTADOS FINANCIEROS DE LA COMPANIA ARTE IMPRESO
CREACION DE EMPRESA

P. TOTAL

Computadora de escritorio $ 2.500,00
Laptops $ 4.620,00
Impresora / scanner A3 $ 480,00
Impresora laser A3 $ 1.000,00
Magquina sublimadora $ 1.700,00
Servicio de disefio de pag web $ 9.000,00
total $ 19.300,00
Muebles y enseres $ 2.000,00
Gastos de Constitucion $ 1.200,00
Capital de trabajo $ 1.000,00
Total $ 23.500,00

% DE FINANCIAMIENTO

PROPIO 2% | $ 500,00
IFI 98% | $ 23.000,00
TOTALES 100% | $ 23.500,00

RESUMEN DE FINANCIAMIENTCPBRESTAMO

PAGO \ INTERES \ ABONO DEUDA \
ANO 0 $  23.000,00
ANO1| $ 6.958,46 | $ 2.358,46 | $ 4.600,00 $  18.400,00
ANO2| $ 6.914,38 | $ 2.314,38 | $ 4.600,00 $  13.800,00
ANO3| $ 6.870,29 | $ 2.270,29 | $ 4.600,00 $ 9.200,00
ANO4| $ 6.826,21 | $ 2.226,21 | $ 4.600,00 $ 4.600,00
ANO5| $ 6.782,13 | $ 2.182,13 | $ 4.600,00 $ -
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PROYECCION DE DEPRECIACIONES

ACTIVOS FIJOS 2016 2017 2018 2019 2020
Equipos e instrumentos de Operacidn | & 15300 | § 15300 |% 15300 % 153,00 | & 153,00
Muebles y Enseres 5 18000 | § 180,00 | % 180,00 % 180,00 | & 180,00
Equipos de Computacidn 5 258000 | $258000 | § 258000 % - 5 -
TOTAL DEPRECIACIONES $ 2.913,00 | $2.913,00 | § 2.913,00 | § 333,00 (% 333,00
DEPRECIACION ACUMULADA $ 2.913,00 | $5.826,00 $ 873900 $ 9.072,00 $ 9.405,00

GASTOS GENERALES MENSUALES

VALORES VALORES

. DETALLE  MENSUALES  ANUALES
AGUA $ 60,00 720,00
LUz $ 100,00 1.200,00
ALQUILER $ 700,00 8.400,00
MANTENIMIENTO $ 100,00 1.200,00
INTERNET $ 200,00 2.400,00
SUMINISTROS DE OFICINA $ 50,00 600,00
SERVICIO DE HOSTING Y DE PAGWEB | $ 200,00 2.400,00

$ 141000 $ 16.920,00

GASTOS DE VENTAS

VALORES VALORES

DETALLE MENSUALES ANUALES
Publicaciones en Revistas $ 400,00 4.800,00
Banners, Folletos y Tripticos $ 100,00 1.200,00
Publicidad Digital $ 400,00 4.800,00
$ 900,00 $ 10.800,00

PRODUCTOS MATERIA PRIMA MANO DE OBRA PRECIO MARGEN %% MARGEN
jarros s 018 s 026)] % 0os| s 049 | % 300|% 251 83,80%|
camisetas 1] 2508 026 % 1008 378 | & 7008 3,24 48,26%,
gorras 3 1,00 s 026 |s 040 |5 166 | S 300|S 1,34 44 50%
poster tamafio A3 3 050 % 0263 0203 098 | % 5003 4,04 80,76%,|
poster tamafio Ad s 0,25 E 026 % 010 | % 081 |5 300|%8 2,39 79,60%,|
poster mini 5 01s| % 026)] % 006 | s 047 | 5 200(5% 1,53 75,40%
cuadre tamafio A3 k3 oo s 025 | 8 280 (5 10068 |3 15,00 | 3 454 32,92%|
cuadre tamafio A4 z 5008 026 % 200]|8 78| & 1000 | & 2,74 27,38%,
cuadre mini 3 300]%8 026]% 120 & 445 | & 7.00]8 2,54 36,26%

|PrROMEDIO § 247 | § 0,268 057($§ 3,30 | § 611§ 2,81 56,44%|
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PROYECCIOMES DE VENTAS ESCENARIO COMSERVADOR

PRODUCTOS
jarros 540,00 g2100 Ti415 g2y Q44,46
camisetas cuelle redondo 450,00 51750 595,13 E34.39 TET.OS
gorras 260,00 414,00 476,10 4752 G29,64
papel couche (43) a0,00 103 501 19,03 126,22 167,41
papel couche (A4} 54,00 G210 742 G213 94,45
papel couche (mitad Ad) 3600 4140 4751 54,75 6296
canvas (large} A2 130,00 207,00 238,05 273,76 3452
canvas medium (Ad) 54,00 G210 742 8213 94,45
canvas small (mitad A4} 36,00 4140 47 51 54,75 52,95
| 1.800,00 2.070,00 2.380,50 2.737.58 314821
CALCULO DE LOS INGRESOS DEL NEGOCIO
PRODUCTOS PRECIO DEMANDA MENSUAL 2015 2016 2017 2018 2019
jarros $ 3,00 54000 | 8 1620001 % 1944000 % 2235600 % 2570040 % 20565815 34.000,68
camisetas cuello redondo $ ?,UU 45000 % 3150001 % 37800001 % 4347000 % 4999050 % 5748908 % 66.112 44
gorras $ 3,00 360,008 1.080,00] % 1296000 % 1490400 | & 1713960 | § 1971054 % 22 66712
papel couche (AS) $ 5,00 aoo0| s 45000 % 54000058 621000 % TA4150| 5 821273 % 9.444 63
papel couche (A4) $ 3,00 540015 162001 % 194400 5 223560 % 25709415 295658 | % 3.400,07
papel couche (mitad A4) $ 2,00 36,00 5 72,00| % 864,00 | 5 993,60 | § 114264 | 5 131404 | 8 151114
canvas (Iarge) A3 $ 15,00 180,00 | & 2700001 % 32400001 % 37.26000] % 4284000 % 4927635 % B6.667,80
canvas medium (A4) $ 10,00 540015 540001 % 6480005 T45200] % 856980 |% 985527 % 11.333,56
canvas small (mitad A4} $ ?,UU 3005 252001 % 302400058 347760 % 399924 | % 4599131 % 528899
|TOTAL DE INGRESOS | 1.800,00 | $ 10.026,00| % 120312,00|% 138.35880|% 159.11262(% 18297951 | $ 210.426,44
ESCENARIO OPTIMISTA
PRODUCTOS PRECIO DEMANDA MENSUAL 2015 2016 2017 2018 2018
jarros $ 3,00 540001 % 162000 % 1944000 % 23328001 % 270993601 % 33508232158 40.310,78
camisetas cuello redondo $ ?,UU 45000 ] % 3150001 % 3780000 % 45360001 % 54432001 % 6531840 % 78.382,08
gorras $ 3,00 3600018 1.080,00) % 1296000 % 15552001 % 1866240 % 223048858 26.873,86
papel couche (AS) $ 5,00 aooo| % 450,001 % 5400001 % 6.48000] % TITE00] % 933120]% 11.197 44
papel couche (A4) $ 3,00 54001 % 16200 % 1.94400] % 2332801]% 279936 % 335023|% 4.031,08
papel couche (mitad A4) $ 2,00 36008 7200(% 864,00 | 5 1.036,80 | 5 124416 | 5 149299 | 5 179159
canvas (Iarge) A3 $ 15,00 180,00 % 2700001 % 32400000 % 3888000 % 4665600 % 5BO8720| % G67.184,64
canvas medium (A4) $ 10,00 54001 % 540001 % 6.48000] % TITE00] % 933120]% 1119744 | § 13.436,93
canvas small (mitad A4) $ ?,UU 3600158 252001 % 3024001 % 3628801 % 435456 % 5225471 % 6.270 57
|TOThL DE INGRESOS | 1.800,00 | $ 10.026,00 | % 120312,00| % 14437440 % 173.24928| % 207.899,14 | 249.478,96
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